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Hoofdstuk 1
1.1 Aanleiding

Vanwege mijn grote interesse in accountancy heb ik gekozen om voor mijn bachelorscriptie een onderwerp te kiezen, dat betrekking heeft op verslaggevingregels. Mijn uiteindelijke doel om Register Accountant te worden, maakt het extra belangrijk om inzicht te krijgen in de IFRS, omdat je in die functie ook veel met beursgenoteerde bedrijven te maken krijgt, bedrijven die verplicht zijn zich aan deze standaarden te houden.

1.2 Doelstelling en verantwoording methode van onderzoek

Mijn doelstelling zal zijn om met deze scriptie een beeld te geven van de rol, die de IFRS spelen in de verwerking van goodwill en dan in het bijzonder bij uitgeverijen. Bij uitgeverijen werden de overname prijzen op een dusdanige manier uitgedrukt, dat de verwerkte goodwill op de balans een vertekend beeld kon geven. Wat is er veranderd na invoering van de IFRS? Gelden deze veranderingen als voordelen en/of nadelen? Wat zijn na invoering de verschillen tussen de Nederlandse uitgevers die onderhevig zijn aan de IFRS en bijvoorbeeld de uitgevers uit de Verenigde Staten? Door literatuur onderzoek zal ik mijzelf de informatie proberen te verschaffen om antwoorden te vinden op mijn deelvragen en daarmee op mijn uiteindelijke op mijn probleemstelling. Hierbij zal ik onderzoeken welke rol de invoering van de IFRS heeft gespeeld en nog steeds speelt bij uitgeverijen met betrekking tot de verwerking van de goodwill. Daarnaast zal ik kijken of er nog internationale verschillen zijn en welke voor- en/of nadelen deze met zich meebrengen.

1.3 Relevantie

Bij Financial accounting speelt de financiële verslaggeving een belangrijke rol. Hierbij komt de IFRS om de hoek kijken, omdat vanaf 2005 alle beursgenoteerde bedrijven verplicht zijn zich te houden aan deze richtlijnen. Om dus een beter inzicht te krijgen over hoe het er bij de financiële verslaggeving aan toe gaat is het belangrijk te weten hoe de IFRS in elkaar zitten en wat voor invloed zij uitoefenen op de financiële verslaggeving.
1.4 Centrale probleemstelling en deelvragen
Probleemstelling
Hoe heeft de IFRS ten opzichte van de Dutch GAAP de verwerking van de  
goodwill bij uitgeverijen beïnvloed?
Deelvragen

· Wat zijn de verschillende verwerkingsmethoden voor goodwill en welke was/is volgens de uitgevers het beste? - Hoofdstuk 2
· Zijn er problemen waarop de uitgeverijen stuiten bij de verwerking van de goodwill na invoering van de IFRS? - Hoofdstuk 3 en 4
· Wat zijn de zijn de voordelen van de invoering van de IFRS met betrekking tot de verwerking van de goodwill bij uitgeverijen? - Hoofdstuk 4
Hoofdstuk 2: Het probleem van de uitgeversbranche
2.1 Inleiding

‘De goodwill brengt tot uitdrukking de winstcapaciteit van een bedrijf, boven een normaal rendement op het daarin belegde vermogen en boven een normale beloning voor de arbeid van de ondernemer en vertegenwoordigt aldus in het algemeen de meerwaarde, welke boven dat vermogen aan het bedrijf kan worden toegekend’

Goodwill ontstaat onder andere door acquisities tussen ondernemingen. Hierbij kan er sprake zijn van zowel positieve als negatieve goodwill. Van negatieve goodwill is er sprake indien de waarde van de onderneming lager is dan de reële waarde van de verworven identificeerbare activa en passiva
. Logischerwijs geld voor positieve goodwill precies het omgekeerde. Naast deze vorm van goodwill die ontstaat bij acquisities bestaat er ook zelfgecreëerde goodwill. Deze laatste vorm ontstaat bijvoorbeeld wanneer een onderneming als gevolg van eigen activiteiten een meerwaarde creëert. Hierbij kan men bijvoorbeeld denken aan klantenbestanden die in de loop van tijd opgebouwd zijn. De waarde van de zelfgecreëerde goodwill is haast niet objectief vast te stellen en omdat de jaarrekening een getrouw beeld
 weer moet geven, mag deze vorm niet geactiveerd worden om teveel subjectiviteit uit te sluiten. In dit verslag zal ik mij richten op de positieve goodwill die ontstaat bij de acquisities tussen ondernemingen. Deze goodwill bestaat uit het gedeelte van de koopsom, dat niet direct is toe te wijzen aan één goed. In dit hoofdstuk zullen er verschillende verwerkingsmethoden van deze post voorbij komen en dan in het bijzonder gericht op de verwerking bij de uitgeversbranche. De uitgeversbranche is hierin uniek, omdat materiële activa in deze branche een ondergeschikte rol speelt ten opzichte van de immateriële activa. Dit zorgt ervoor dat er bij een acquisitie een grote meerwaarde ontstaat, omdat het lastig is immateriële activa goed te waarderen. Het logische gevolg hieruit is dat er in deze branche een hoog bedrag aan goodwill betaald werd. Welke verwerkingsmethoden zijn er van oudsher en welke oplossing heeft de uitgeversbranche hierop trachten te vinden? 

2.2 Verschillende verwerkingsmethoden van goodwill

Van oudsher bestonden er volgends de Dutch GAAP drie verschillende verwerkingsmethoden van de goodwill bij acquisities. De goodwill kon:

· direct ten laste gebracht worden van het resultaat

· direct ten laste gebracht worden van het eigen vermogen 

· of geactiveerd worden en vervolgens stelselmatig afgeschreven

Zoals ik in de inleiding duidelijk heb proberen te maken was het dus gebruikelijk om goodwill te beschouwen als het verschil tussen de koopsom en de aangetroffen materiële activa en passiva. Bij de uitgeversbranche zorgde dit voor een groot probleem, omdat materiële activa er een ondergeschikte rol speelt ten opzichte van de immateriële activa. Uitgavenrechten hebben in deze branche een belangrijke zo niet de belangrijkste rol, omdat daar een belangrijk deel van hun winstgevendheid op gebaseerd is. Vandaar ook dat het verschil tussen de koopsom en de aangetroffen materiële activa en passiva in de uitgeversbranche van oudsher ook enorm was en daarmee dus ook de betaalde goodwill. 

Direct ten laste brengen van het resultaat of het eigen vermogen

Omdat de goodwill bij acquisities in de uitgeversbranche zo’n groot gedeelte van de koopsom innam, werd het eigen vermogen bij deze methoden enorm aangetast. Bijna de hele koopsom moest afgeboekt worden, wat een relatief laag eigen vermogen tot gevolg had. Dit zorgde voor een vertekend beeld, want de verworven uitgavenrechten waren veel meer waard dan de verworven materiële activa en passiva, maar nog belangrijker het zorgde voor negatieve gevolgen. Te noemen:

· Bij het verlagen van het eigen vermogen door middel van deze grote post kon de solvabiliteit van de overnemende partij enorm afnemen, wat het lastiger zou maken vreemde vermogen aan te trekken.

· Omdat de afboeking bij beide methoden ten koste ging van de reserves, kon de volledige dividenduitkering gevaar lopen of zou minimaal de winst per aandeel dalen en daarmee mogelijk uiteindelijk de koers. Dit was dus ook erg onvriendelijk tegenover de aandeelhouders.

Deze gevolgen tonen aan dat bij beide methoden het ten laste brengen van de goodwill in de uitgeversbranche ongewenste situaties ten gevolgen had. Hoe kon je de aandeelhouders er immers van overtuigen dat het goed was een bepaalde partij over te nemen, als zij vervolgens met deze gevolgen te kampen zouden hebben?

Activeren en stelselmatig afschrijven

Het activeren op de balans en vervolgens stelselmatig afschrijven was nog een methode die de uitgeversbranche tot haar beschikking had. Dit bood echter voor deze branche ook geen oplossing en wel om het volgende. Bij het activeren en stelselmatig afschrijven van de goodwill, werden de lasten ervan over de toekomstige resultaten verdeeld. De maximale levensduur was hier bepalend voor hoe erg de toekomstige resultaten gedrukt werden. Omdat bij de acquisities in de uitgeversbranche de goodwill bijna de gehele koopsom bedroeg, zorgde deze methode toch nog dat de winst per aandeel in gevaar kwam. Soms betaalden uitgeverijen tot 20 maal het bedrag van de netto winst van de over te nemen partij. Dit zorgde door interest over de koopsom en de afschrijvingslasten direct voor een daling van de nettowinst bij de kopende partij. Hierdoor daalde dus de winst per aandeel en daarmee mogelijk ook direct de koers, wat ook weer zorgde voor een negatief effect. 

De oplossing vanuit de uitgeversbranche

De uitgeversbranche heeft zelf een methode gezocht, die zowel de negatieve gevolgen voor het eigen vermogen als voor de toekomstige resultaten zou drukken. Zij bedachten een systeem waarbij de uitgavenrechten, die een groot deel van de koopsom in beslag namen, werden geactiveerd. Deze uitgavenrechten werden dus onderscheiden van de goodwill, waardoor de druk op het eigen vermogen afnam. Verder koos men ervoor om deze rechten niet stelselmatig af te schrijven, maar alleen incidenteel. Dit zorgde ervoor dat de druk op de toekomstige resultaten ook aanzienlijk afnam. De waarde van de uitgavenrechten bij de overname werden bepaald op basis van de winsten die door die uitgavenrechten werden gegenereerd in het acquisitiejaar. Hierbij moeten zij zich eraan houden, dat de waarde niet hoger mocht zijn dan de koopsom. Er moest dus een historisch kostensysteem worden toegepast, omdat het waarderen van immateriële activa in ieder geval al gevoelig lag. Men moest altijd uitgaan van de historische kostprijs, in dit geval dus de koopsom. Zo kon teveel subjectiviteit in het waarderen van de uitgavenrechten enigszins vermeden worden. 

De incidentele verlagingen van de uitgavenrechten vonden plaats op het moment, dat er structureel vast stond, dat het uitgaverecht in de toekomst minder op zou brengen, dan waarop men bij de activering op gerekend had. Deze structurele verlagingen in winstgevendheid stelde men vast door jaarlijks een reeks van aaneensluitende test uit te voeren. Deze methode leverde voor de uitgeversbranche een groot voordeel op ten opzichte van de voorgaande methoden. Alleen had men wel een post op de balans staan, die door maatschappelijke ontwikkelingen (mensen lezen bijvoorbeeld steeds minder de krant) op elk moment een structurele waardevermindering kon ondergaan, wat op dat moment ten laste geboekt moest worden van het resultaat. Dit risico was eigenlijk het enige nadeel ten opzichte van de andere methoden. Om dit risico zo veel mogelijk in te perken kozen de uitgevers ervoor heel voorzichtig te zijn bij de activering van de uitgaverechten. Men baseerde de rechten bewezen winstgevendheid en toekomstige verwachtingen in de winstgevendheid bleven ze gewoon toeschrijven aan de goodwill. Veel groeiverwachtingen konden dan toch zorgen voor een hogere goodwill, maar in ieder geval maakten de uitgaverechten hier geen deel meer van uit.

2.3 Conclusie

Van deze voorgaande methoden blijkt de laatste dus het beste te zijn voor de uitgeversbranche; activering van de uitgavenrechten met incidentele afboekingen. Dit komt omdat de uitgavenrechten als immaterieel actief een zodanig belangrijke rol spelen in deze branche, dat de andere methoden onhoudbaar zijn. Er zijn vanuit de buitenwereld wel negatieve reacties geweest, omdat er bij deze methode geen beperkte levensduur bestaat en dit zou eigenlijk ondenkbaar zijn. De uitgeverijen brengen hier echter tegenin, dat de rechten door promotie en onderhoudsinvesteringen voordurend toenemen. Zij zien geen oneindige levensduur voor hun rechten, maar wel een aanzienlijke en zien daarom niets in stelselmatig afschrijven tot een restwaarde van nul. Verder is er ten opzichte van de materiële activa geen sprake van slijtage bij uitgavenrechten. Er zijn bladen die al meer dan 40 jaar bestaan, deze uitgavenrechten zouden nu dus met stelselmatig afschrijven al een restwaarde van nul moeten hebben. Dit zou dus onterecht een beeld scheppen, dat zij geen waarde meer zouden hebben. 

Hoofdstuk 3: De regelgeving
3.1 Inleiding 

In het vorige hoofdstuk heb ik besproken welke verschillende verwerkingsmethoden er zijn voor goodwill. Hierbij heb ik uit proberen te lichten op welke problemen de uitgeversbranche stuitte bij de traditionele methoden en hoe zij binnen de regelgeving een oplossing hebben gezocht om het probleem bij de onderlinge acquisities te boven te komen. Bij het bedachte systeem kon de goodwill gewoon verwerkt worden volgens de traditionele methoden de nadruk lag nu op de verwerking van de uitgavenrechten als immaterieel actief. De vragen waarmee men zich bezig diende te houden was of het inderdaad mogelijk was om deze rechten te activeren en of hun standpunt, dat deze rechten een onbepaalde levensduur zouden hebben stand zou houden binnen de bestaande regelgeving. Vanaf het jaar 2005 zijn alle Europese beursgenoteerde bedrijven verplicht zich te houden aan de regelgeving van de IFRS
. Dit om te zorgen voor meer transparantie en vooral nog meer internationale eenduidigheid bij het opstellen van de jaarrekening. In dit hoofdstuk zal ik een introductie geven, wat betreft de Nederlandse wetgeving (NL GAAP
), omdat de niet-beursgenoteerde bedrijven nog de keuze hebben, om zich te onderwerpen aan de IFRS of niet. Hierna zal ik aangeven wat er bij de verwerking door de IFRS veranderd is en hoe het systeem van de uitgevers al dan niet binnen deze ‘nieuwe’ regelgeving past. 

3.2 Volgens de NL GAAP

Anno 2008 staat de Nederlandse wetgeving nog steeds de drie traditionele methoden van verwerking toe, wat betreft de goodwill. Deze zijn:

- het activeren van de goodwill en vervolgens stelselmatig afschrijven;

- het rechtstreeks ten laste boeken van het eigen vermogen; 

- en het ineens ten laste boeken van de winst-en-verliesrekening (resultaat)
De Raad voor de Jaarverslaggeving vindt dat alleen de eerste methode van verwerking leidt tot een juiste toerekening van de kosten aan de voordelen die de desbetreffende acquisitie met zich meebrengt. De andere methoden zijn wel toegestaan, maar worden door de RJ niet aangeraden. Vooral het ineens ten laste brengen van de goodwill op de winst-en-verliesrekening zou een vertekend beeld geven en er voor zorgen dat er niet voldaan kan worden aan het inzichtvereiste zoals dit is opgenomen in het wetboek
. Omdat het activeren van de goodwill als belangrijkste methode gezien wordt, zal ik kort daar wat dieper op ingaan.

Regelgeving betreffende het activeren en afschrijven van de goodwill

Bij het activeren van de goodwill dient deze gewaardeerd te worden tegen de verkrijgingprijs minus de afschrijvingen en mogelijk voorkomende bijzondere waardeverminderingen. Daarbij vinden de afschrijvingen plaats op basis van een geschatte economische levensduur. In principe acht men dat deze levensduur niet langer dan 20 jaar kan zijn, maar onder bepaalde voorwaarden zou deze een langer looptijd kunnen hebben. Belangrijk is hierbij, dat de goodwill duidelijk toe te wijzen is aan een bepaald identificeerbaar actief of een groep daarvan. Daarnaast dient er bij deze uitzondering er tenminste eenmaal per jaar getoetst te worden of er sprake is van een bijzondere waardevermindering en dient men overtuigend aan te geven waarom de economische levensduur langer dan 20 jaar zou zijn. De economische levensduur voor de afschrijving zou dus eventueel wel opgerekt kunnen worden, maar uit het tweede hoofdstuk hebben we echter kunnen herleiden, dat ook deze methode van verwerking voor de uitgeverijen niet afdoende was, aangezien de betaalde goodwill bij onderlinge overnames aanzienlijk was en dus jaarlijks het resultaat enorm zou drukken. Het belangrijkst voor de uitgeverijen was om te kijken hoe en of de uitgavenrechten geactiveerd mochten worden en of de onbepaalde levensduur die zij daaraan toewijzen zou mogen bestaan binnen de huidige regelgeving. De nadruk verschoof dus naar de regelgeving wat betreft de methode voor verwerking van de overige immateriële vaste activa. 

Regelgeving immaterieel vaste activa
Onder een immaterieel vast actief wordt verstaan een identificeerbaar niet-monetair actief zonder fysieke gedaante dat wordt gebruikt voor productie, aflevering van goederen of diensten, voor verhuur aan derden of voor administratieve doeleinden (RJ 210.104)

Als eerste is belangrijk om te kijken of de uitgavenrechten geactiveerd mogen worden. Immateriële activa moeten volgens de wet op de  balans uitgesplitst worden  op de volgende manier. Apart moeten de kosten vermeld worden die:

- verband houden met de uitgifte en oprichting van aandelen;

- verband houden met de verwerving van concessies, vergunningen en rechten van  

  intellectuele eigendom;

- betrekking hebben op onderzoek en ontwikkeling; 

- betrekking hebben op verkregen goodwill vanuit derden;

- betaald zijn als vooruitbetaling op immateriële vaste activa

Dit is echter niet de enige groep kosten die onder de balanspost immateriële activa mag vallen. Hiernaast mogen ook merken, rechten op handelsnaam, lidmaatschapsrechten, rechten op de exploitatie van knowhow, logo’s, software, auteurs- en portretrechten, copyrights en klant- en adressenbestanden geactiveerd worden.  Hieruit zou blijken dat de uitgavenrechten (auteursrechten) dus wel geactiveerd mogen worden. Het is echter wel belangrijk, dat er beschikkingsmacht (juridische eigendom) is en dat er vastgesteld moet kunnen worden dat de toekomstige voordelen die uit deze rechten voortvloeien aan de desbetreffende uitgeverij toekomen. Verder moeten de kosten van het verwerven voor het verkrijgen van deze rechten betrouwbaar kunnen worden vastgesteld. 

RJ 210.109 schrijft zelfs voor, dat als er bij een acquisitie immateriële activa verkregen wordt, die niet bij verkopende partij zijn geactiveerd, deze door de kopende partij onderscheiden moeten worden van de goodwill. Dit natuurlijk wel op voorwaarde, dat de voordelen die voortkomen uit dit actief duidelijk gescheiden
kunnen worden van de andere die ook in de goodwill zijn opgenomen. De eigenschap van goodwill is immer, dat het niet direct toe te wijzen is aan één actief of goed (zie hoofdstuk 2).

Wat betreft de activering kunnen we er dus vanuit gaan, dat de uitgeversbranche daar niet op problemen kan stuiten, omdat duidelijk is wat de uitgavenrechten inhouden en wat zij met zich meebrengen.

Het probleem waar de uitgeversbranche dan nog eventueel op zou kunnen stuiten binnen de Nederlandse regelgeving is de afschrijvingsperiode. De RJ kent voor geactiveerde immateriële vaste activa altijd een systematische afschrijving. Men gaat hier net als bij de goodwill uit van een maximale afschrijvingsperiode van 20 jaar, waar alleen van afgeweken mag worden indien het vermoeden op grond van bijzondere omstandigheden kan worden weerlegd
. Indien dit zou lukken moet men aanvullend ten minste één maal per jaar opnieuw de realiseerbare waarde moeten schatten. Dit om eventuele tekortkomingen van de afschrijvingen aan te vullen met bijzondere waardeverminderingen. De jaarrekening moet een getrouw beeld geven dus moet de waarde vermeld op de balans altijd zo getrouw mogelijk worden weergegeven
. Met deze extra maatregel dekt de RJ zich extra in. 
3.3 Veranderingen verwerking van goodwill na invoering IFRS

Goodwill is volgens IFRS 3 te definiëren als het verschil tussen de waarde van de onderneming en de reële waarde van alle identificeerbare activa (exclusief al geactiveerde goodwill) en verplichtingen
.Waarbij de waarde van de onderneming de marktwaarde of de verkrijgingprijs is. IFRS 3 schrijft voor dat de betaalde goodwill uitsluitend geactiveerd wordt. Hierbij blijft moet er in plaats van een jaarlijkse afschrijving een jaarlijkse zogeheten ‘impairment test’ worden uitgevoerd. 

Impairment test
Bij de jaarlijkse impairment test, waarvan de voorschriften uit de IAS 36 komen, dient te onderneming te laten bepalen of de geactiveerde goodwill geen waardevermindering heeft ondergaan. Waar de RJ dus duidelijk een economische levensduur toeschrijft aan goodwill, beschouwt de IFRS de levensduur als onbepaald. Men voert deze test uit door te kijken of er wijzigingen zijn opgetreden in de waarde van de boekwaarde van de kasstroomgenerende eenheid (of eenheden) ten opzichte van de realiseerbare waarde. Bij het uitvoeren van de test kijkt men als eerste of er interne of externe aanwijzingen zijn voor een bijzondere waardevermindering. Externe aanwijzingen kunnen bijvoorbeeld wijzigingen in marktomstandigheden van de onderneming zijn, terwijl interne aanwijzingen voortkomen uit omstandigheden binnen de onderneming zelf. Op het moment dat er aanwijzingen zijn voor een bijzondere waardevermindering, hetzij extern of intern, dient men als tweede stap de realiseerbare waarde te bepalen. Indien de boekwaarde de realiseerbare waarde overtreft dient er een afwaardering plaats te vinden. Deze afwaardering dient volgens IAS 36.59 eigenlijk in bijna alle gevallen direct ten laste van de winst- en verliesrekening te gaan. In sommige gevallen mag het ook in de herwaarderingsreserve, maar dat is voor de goodwill en de uitgavenrechten niet van toepassing.

Immateriële vaste activa onder de IFRS

Voor de activering van immateriële activa gelden vanuit IFRS dezelfde voorwaarden als de voorwaarden die gelden vanuit de RJ.

Activering van immateriële activa dient te geschieden indien:

· het waarschijnlijk is dat de toekomstige economische voordelen die een actief in zich bergt, zullen toekomen aan de rechtspersoon

· en indien de kosten van het actief op betrouwbare wijze kunnen worden vastgesteld.

Naast deze twee punten moet er volgens IAS 38 ook sprake zijn van ‘control’ oftewel beschikkingsmacht. Men moet dus juridische eigendom hebben over het actief.

Indien men de immateriële activa verwerft door middel van een overname dient men als basis voor een betrouwbare reële waarde de genoteerde prijzen in de actieve markt te nemen en het ontbreken van een actieve markt dient men een arm’s lenght price te bepalen. 

De uitgavenrechten kunnen onder IFRS dus ook gewoon geactiveerd worden. 

Met betrekking tot de levensduur onderscheidt IAS 38 twee categorieën. Die met een bepaalde economische levensduur en die met een onbepaalde economische levensduur. IAS 38 schrijft met betrekking tot de immateriële vaste activa die onder de eerste categorie vallen ook systematische afschrijving voor. Uitgavenrechten vallen voor IAS 38 echter onder de categorie met een onbepaalde levensduur en hier is er geen sprake van systematische afschrijving. Net als bij goodwill dient er voor de geactiveerde uitgavenrechten dan jaarlijks een impairment test te worden uit gevoerd. Deze test dient overigens ook plaats te vinden wanneer er sprake is van een zogeheten ‘triggering event’. Met deze triggering event wordt gedoeld op gebeurtenissen of omstandigheden die mogelijk kunnen leiden tot een waardevermindering van actief en dus aanleiding geven tot een extra impairment test. 

Naast de impairment test die al dan niet jaarlijks of naar aanleiding van een triggering event geschiedt, dient er ook periodiek nog bepaald te worden of er nog steeds sprake is van een onbepaalde economische levensduur. Zou blijken dat er om een één of andere reden toch een bepaalde economische levensduur is voor de geactiveerde uitgavenrechten, dan dient men over te gaan naar systematische afschrijvingen, omdat de rechten dan automatisch onder de andere categorie vallen.  

3.4 Conclusie

In dit hoofdstuk zijn de twee uitgangspunten van de RJ en IFRS tegenover elkaar gezet om te bepalen of de uitgeverijen eventueel problemen zouden kunnen hebben met het invoeren van IFRS. Het probleem zat niet in het apart activeren van de uitgavenrechten, want dat is onder beide regelgevingen toegestaan, maar in het feit dat er onder de RJ altijd stelstelmatig af dient te worden geschreven. De IFRS maken echter onderscheid tussen activa met een bepaalde en onbepaalde levensduur. Waarbij er bij een onbepaalde levensduur, wat volgens IFRS van toepassing is op uitgavenrechten, sprake moet zijn van jaarlijkse impairments. Dit systeem met ‘impairments’ komt erg overeen met het door de uitgeverbranche bedachte systeem waarbij er sprake was van incidentele waardeverminderingen. De invoering van IFRS zou hieruit concluderend dus zonder protesten door de uitgeversbranche geaccepteerd kunnen worden. 
Hoofdstuk 4: De plus- en minpunten van de invoering van IFRS
4.1 Inleiding

In het vorige hoofdstuk kwam naar voren dat het systeem van IFRS goed binnen de wensen van de uitgeversbranche lag. Zowel de RJ als IFRS hebben hun eigen uitgangspunten met betrekking tot de verwerking van de goodwill en de uitgavenrechten. In dit hoofdstuk zal gekeken worden wat de voor- of nadelen kunnen zijn van beide benaderingen. 

4.2 Voor- nadelen van invoering IFRS

Uitgaande van de volgende twee balansen
 zal er kort duidelijk gemaakt worden wat er gebeurd tijdens een acquisitie. 
	Balans overgenomen partij
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Materiele vaste activa
	100
	 
	Eigen vermogen
	150

	Vorderingen
	 
	180
	 
	Voorzieningen
	30

	Liquide middelen
	 
	40
	 
	Schulden
	 
	140

	 
	 
	 
	320
	 
	 
	 
	320


	Geconsolideerde balans overnemende partij (voor overname)
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Materiele vaste activa
	320
	 
	Eigen vermogen
	520

	Vorderingen
	 
	230
	 
	Voorzieningen
	100

	Liquide middelen
	 
	975
	 
	Schulden
	 
	905

	 
	 
	 
	1525
	 
	 
	 
	1525


In het geval er sprake zou zijn van een normale overname zonder het onderscheiden van uitgavenrechten zou de goodwill bij een koopprijs van 720 euro berekend worden als het verschil tussen de koopprijs en het eigen vermogen van de overgenomen partij. Hierbij zou men dus op een goodwill komen van 570 euro (720-150). De balans van de overnemende partij zou er na overname als volgt uitzien:
	Geconsolideerde balans overnemende partij (na overname)
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Goodwill
	 
	 
	570
	 
	Eigen vermogen
	520

	Materiele vaste activa
	420
	 
	Voorzieningen
	130

	Vorderingen
	 
	410
	 
	Schulden
	 
	1045

	Liquide middelen
	 
	295
	 
	
	 
	 

	 
	 
	 
	1695
	 
	 
	 
	1695


Zoals te zien is in dit voorbeeld neemt de goodwill een aanzienlijke positie in op de balans. In hoofdstuk 2 is besproken dat dit verre van wenselijk was omdat de verwerking van deze post met een dusdanige omvang teveel nadelen met zich meebracht. De oplossing voor de uitgeversbranche was het apart activeren van de uitgavenrechten. 

Stel dat de overgenomen partij uitgavenrechten in het bezit had, waarop in de loop van tijd een waarde was opgebouwd van 310 euro. In dit geval zou er bij de overname ook rekening gehouden moeten worden met de waarde vertegenwoordigd door de uitgavenrechten. De goodwill zou in dat geval niet uitkomen op 570 euro, maar 250   (720-150-320). Na dit wat nu zowel volgens de Dutch GAAP als IFRS is toegestaan zou de balans van de overnemende partij er na overname als volgt uitzien: 

	Geconsolideerde balans overnemende partij (na overname)
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Uitgaverechten
	 
	320
	 
	Eigen vermogen
	520

	Goodwill
	 
	 
	250
	 
	Voorzieningen
	130

	Materiele vaste activa
	420
	 
	Schulden
	 
	1045

	Vorderingen
	 
	410
	 
	 
	 
	 

	Liquide middelen
	 
	295
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	1695
	 
	 
	 
	1695


Hierbij is te zien dat er met het apart activeren van de uitgavenrechten al een belangrijk gedeelte van het probleem was opgelost; hetzij de hoge afschrijvingslasten over de goodwill of het enorme bedrag ten laste van het eigen vermogen of de winst- en verlies rekening. Het probleem van de uitgeverijen is hiermee echter nog niet opgelost, want ook over de uitgavenrechten moet volgens de RJ afgeschreven worden. Dit is iets wat de uitgeverijen bestreden, omdat zij van mening waren dat er geen vaste levensduur was toe te wijzen aan de uitgavenrechten. Je kan bijvoorbeeld nooit van tevoren zeggen hoelang een bepaald tijdschrift populair blijft bij het publiek. De uitgeverijen hadden dus liever een systeem zonder systematische afschrijving. Een systeem met enkele en alleen incidentele verlagingen of waardeverminderingen. Dit systeem komt erg overeen met de regelgeving van de ingevoerde IFRS. Waarbij uitgavenrechten vallen onder de categorie van immateriële activa met een onbepaalde levensduur. Een belangrijk voordeel van IFRS ten opzichte van de Dutch GAAP er vanuit gaande dat de levensduur van uitgavenrechten inderdaad niet te bepalen is. Maar wat zijn er ook eventueel nadelen van de benadering IFRS ten opzichte van de Dutch GAAP? 

Een belangrijk nadeel van de IFRS

Volgens de RJ dienen geactiveerde uitgavenrechten altijd afgeschreven te worden. Er geldt een weerlegbaar vermoeden dat de maximale levensduur 20 jaar bedraagt. De uitgeverijen waren het niet eens met het toeschrijven van een maximale levensduur aan de uitgavenrechten. Er valt echter wel wat voor deze methode te zeggen. Bij systematische afschrijving is de voorspelbaarheid van de lasten met betrekking tot de uitgavenrechten groter. Bij het voorbeeld bedroeg de waarde van de uitgavenrechten 320 euro. Een onderneming zou bij het volgen van de regelgeving van de RJ dus zeker weten dat de afschrijvingslasten 16 euro (320/20) bedragen. Deze 16 euro is een last die er volgens de IFRS niet zou zijn, iets wat lijkt op een voordeel van de IFRS ten opzichte van de Dutch GAAP. Dit voordeel kan echter heel gauw omslaan in een nadeel. Het nadeel waar onder IFRS mogelijk sprake van kan zijn is volatiliteit van het resultaat. 

Omdat er niet afgeschreven wordt over de uitgavenrechten bij IFRS kan het resultaat in een bepaald jaar een enorme klap krijgen. Stel dat er een trend ontstaat waardoor de tijdschriften of kranten minder populair worden. In deze situatie zal de winstgevendheid van de uitgavenrechten dalen, wat als gevolg heeft dat de realiseerbare waarde ten opzichte van de boekwaarde wijzigt. Dit betekent in het geval dat deze waarde daalt tot onder de boekwaarde dat er een impairment plaats dient te vinden. Deze bijzondere waardevermindering dient dan in één keer ten laste van de winst- en verlies rekening geboekt te worden. Op het moment dat de uitgavenrechten dus ineens veel minder waard worden bijvoorbeeld 50 euro, dan betekend dat, dat er in dat jaar een extra bedrag ten laste van het resultaat komt van 270 euro. Een dusdanige impairment is niet van tevoren te voorspellen, dus dat is een risico waarmee de uitgeverijen altijd zullen zitten onder de IFRS. Het enige wat men kan doen is de waarde van de uitgavenrechten zo voorzichtig mogelijk bepalen om het risico enigszins te beperken. 

4.3 Conclusie

In dit hoofdstuk zijn de uitgangspunten van de RJ en IFRS tegenover elkaar gezet om te bepalen of er voordelen en/of nadelen in het gebruik ten opzichte van elkaar. Concluderend is te zeggen dat er volgens de zienswijze van de uitgeverijen wel degelijk voordelen zijn verbonden aan het invoeren van IFRS. Met betrekking tot de systematische afschrijving die volgens IFRS ook ontbreekt voor uitgavenrechten ligt de regelgeving duidelijk binnen hun wensen. Volgens IFRS bestaat er voor uitgavenrechten een onbepaalde levensduur, iets waar de uitgeverijen zich sterk voor maakten. In dit hoofdstuk kwam echter ook naar voren dat er aan het systeem aangehouden volgens IFRS ook nadelen kunnen kleven. Volatiliteit in het resultaat is iets wat niet wenselijk is. Dit is een risico wat enigszins te bepreken is, maar nooit volledig is uit te sluiten in dit geval.

Hoofdstuk 5: Conclusies
Het probleem van de uitgevers lag in het feit dat de goodwill ontstaan bij acquisities onderling een te groot gedeelte innam van de koopsom. De uitgevers kwamen met hun eigen oplossing door de uitgavenrechten apart te activeren zonder sytematische afschrijvingen, omdat ze er vanuit gingen dat er geen vaste levensduur was toe te wijzen aan uitgavenrechten. In dit verslag is getracht door middel van deelvragen antwoord te geven op de vraag hoe de IFRS ten opzichte van de Dutch GAAP de verwerking van de goodwill bij uitgeverijen beïnvloed heeft? 
In hoofdstuk 2 is besproken welke verschillende verwerkingsmethoden er van oudsher waren voor goodwill en wat het probleem was bij acquisities tussen uitgevers. Geen van de verwerkingsmethoden volgens de Dutch GAAP blijkt voordelig te zijn voor de uigevers. Daarom bedachten de uitgevers uiteindelijk een eigen systeem, waarbij de uitgavenrechten apart geactiveerd werden zonder dat daar systematisch op afgeschreven werd. De waardeverminderingen gingen volgens dit systeem alleen volgen incidentele verlagingen, wat lijkt op de methode van impairments die later volgden onder de IFRS. Volgens de uitgevers was dus het eigen bedachte systeem, waarbij de uitgavenrechten apart van de goodwill werden geactiveerd zonder systematische afschrijvingen, het beste.

In hoofdstuk 3 is gekeken naar de regelgeving van zowel de IFRS als de Dutch GAAP. Hierbij is gekeken hoe de behandeling van goodwill was en of het mogelijk was om de uitgavenrechten apart te activeren. Uit dit derde hoofdstuk blijkt dat hprobleem niet ligt in de aparte activering van de uitgavenrechten. Onder de Dutch GAAP is dit in het geval dat de IFRS er niet waren geweest ook mogelijk. Iets waar de uitgeveris op kunnen stuiten is dat de Dutch GAAP geen onderscheid maakt tussen immateriële activa met een onbepaalde of bepaalde levensduur. De Dutch GAAP schrijft altijd systematische afschrijvingen voor met een weerlegbaar vermoeden van een maximale levensduur van 20 jaar. In tegenstelling tot de Dutch GAAP maakt de IFRS wel onderscheidt wel onderscheid tussen immateriële activa met een bepaalde en onbepaalde levensduur. Uitgavenrechten vallen volgens de IFRS onder de catergorie van immateriële activa met een onbepaalde levensduur. Deze catergorie heeft geen systematische afschrijvingen, maar alleen impairments iets wat lijkt op de door de uigevers bedachte incidentele verlagingen. Aangezien dit systeem van de IFRS lijkt op het door de uitgevers bedachte systeem zie ik kijkend naar de regelgeving geen problemen vanuit de uitgeversbranche als het gaat om de invoering van de IFRS. 
In hoofstuk 4 is gekeken of er eventueel voordelen of nadelen kunnen zijn aan de invoering van de IFRS voor de uitgevers. Het grote voordeel van de invoering is, dat de uitgevers zich niet meer aan de Dutch GAAP hoeven te houden. Zij kunnen zich nu aan regels houden die wat meer lijken te zijn toegespitst op de situatie waar de uitgevers zich in bevinden bij onderlinge acquisities. Het systeem volgens de IFRS waarbij er geen systematische afschrijvingen zijn kan echter ook een groot nadeel met zich meebrengen. Een post waar op elke moment een afwaardering op plaats kan vinden door middel van een impairment zorgt voor extra onzekerheid met betrekking tot het resultaat. Het enige wat hiertegen te doen is, is het zo voorzichtig mogelijk waarderen van de uitgavenrechten, zodat de kans op een impairment kleiner wordt.
Concluderend uit de hoofdstukken kan gezegd worden dat de invoering van de IFRS de verwerking van goodwill bij uitgeverijen positief beïnvloed heeft. De regelgeving past meer bij het systeem dat door de uitgevers bedacht was om het probleem dat zij hadden bij onderlinge acquisities op te lossen. Het enige nadeel zit in het feit dat impairments volatiliteit in het resultaat teweeg kunnen brengen, maar dit was door de uitgevers zelf ook al opgemerkt. De oplossing hiervoor was het zo voorzichtig mogelijk waarderen van de uitgavenrechten, iets wat onder de IFRS ook gebeurd.
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